Warszawa, 7 stycznia. Koncem 2012 roku Dariusz Fabiszewski, dyrektor generalny Cisco Systems
Poland przedstawit nowy zespét dyrektoréow kluczowych dziatéw polskiego oddziatu firmy, w
ktorego w sktad wchodza: Marcin Chudak, Piotr Skirski, Kamil Ciukszo oraz tukasz Bromirski.
Dodatkowo Zarzad Cisco dokonat dwédch istotnych zmian personalnych na stanowiskach
menadzerskich: Agnieszka Jabtonska awansowata na stanowisko Menedzera ds. Dystrybucji do
Matych i Srednich Przedsiebiorstw oraz Anna Janas awansowata na Szefa ds. Marketingu na Polske.
Oto sylwetki ww. oséb.

TR, Dariusz Fabiszewski, dyrektor generalny firmy Cisco w Polsce

Dariusz Fabiszewski jest dyrektorem generalnym firmy Cisco w Polsce.
Dofaczyt do zespotu w marcu 2011 roku. Przez ostatnie dwa lata pracowat
w miedzynarodowe]j firmie doradczej Ernst & Young jako kierownik i
ekspert w grupie doradztwa informatycznego w Dziale Doradztwa
Biznesowego.

Dariusz Fabiszewski jest wykwalifikowanym liderem biznesowym z bogatym doswiadczeniem w
obszarze sprzedazy i zarzadzania oraz posiada szereg udokumentowanych sukceséw w tych
dziedzinach.

W latach 2003-2009 Dariusz Fabiszewski byt dyrektorem generalnym w firmie IBM Polska. Wczesniej
byt dyrektorem zarzgdzajacy w Fujitsu Siemens Computers, gdzie byt odpowiedzialny za region
obejmujacy Polske, Czechy, Rosje oraz kraje Wspdlnoty Niepodlegtych Paristw. W 1996 roku dotgczyt
do firmy Siemens Nixdorf Information Systems AG, gdzie piastowat stanowisko dyrektora
zarzgdzajgcego. W latach 1998-1999 byt dyrektorem zarzadzajgcym w Siemens Business Services and
Information & Communications Products w Polsce.

Dariusz Fabiszewski jest absolwentem Politechniki Warszawskiej na kierunku Telekomunikacja.
Ukoriczyt réwniez szkolenie menedzerskie Executive Business Education w Babson College (Boston,
1997).

Ponadto jest zapalonym golfiarzem i narciarzem.

ﬁ Marcin Chudak, Dyrektor ds. Wspétpracy z Partnerami Handlowymi
-~ e

Marcin Chudak, zwigzany z Cisco Systems Poland od 2006 r., od sierpnia br. objat
funkcje Dyrektora ds. Wspodtpracy z Parterami Handlowymi. Jest odpowiedzialny
za tworzenie polityki rozwoju, zarzadzanie relacjami partnerskimi w Cisco Systems,
rozwdj programoéw partnerskich, a takze szkolenia i certyfikacje nowych firm.
Jednoczesnie zarzadza sprzedazg do Klientéw z sektora komercyjnego.

W latach 2003-2006, pracowat w SAP polska, gdzie odpowiadat za zarzgdzanie i sprzedaz dla
segmentu matych i S$rednich przedsiebiorstw. Wczesniej zwigzany z firmami Hewlett-Packard,
Compfort Meridian Polska, Digital Equipment, czy Compaq Computer. W swojej pracy zawodowej byt
zaangazowany w liczne projekty o wielofunkcyjnym charakterze, posiada bogate doswiadczenie z
zakresu sprzedazy oraz rozwoju biznesowego w ramach branzy IT.

Marcin Chudak jest absolwentem Instytutu Informatyki na Wydziale Elektroniki Politechniki
Warszawskiej, a takze posiada tytut MBA Wyiszej Szkoty Przedsiebiorczosci i Zarzadzania im. L.
Kozminskiego.



Aktywnie uprawia sport, gtdwnie tenis i narciarstwo. W latach 1983-1991 nalezat do reprezentacji
Polski w skoku wzwyz. Jego zyciowy rekord w tej dyscyplinie to 222 cm.

Piotr Skirski, Dyrektor dziatu Sektor Publiczny i Przedsiebiorstwa

Piotr Skirski posiada 16 letnie doswiadczenie w branzy IT, w tym od ponad 13 lat
pracuje dla Cisco Systems Poland. Swojg kariere zawodowga rozpoczat od JTT
Computer, gdzie byt odpowiedzialny za wspodtprace z Integratorami Systeméow. W
Cisco przez lata zwigzany z dziatem sprzedazy. Obecnie odpowiedzialny za strategie
sprzedazy oraz zespdt obstugujacy klientdw z obszaru sektora publicznego,
finanséw, energetyki, paliw oraz transportu kolejowego.

Wsréd swoich zawodowych zainteresowan wymienia tematyke opisujacg wptyw innowacyjnych
rozwigzan na rozwadj spotecznosci lokalnych i podnoszenie jakosci edukacji oraz zagadnienia zwigzane
z fenomenem portali spotecznosciowych i narzedzi do zaawansowanej komunikacji.

Piotr Skirski jest absolwentem Wydziatu Elektroniki ze specjalizacja Robotyka na Politechnice
Wroctawskiej. Wolne chwile przeznacza na podrdze, bieganie i zaleznie od pory roku, zeglarstwo oraz
narty.

Kamil Ciukszo — Dyrektor Dziatu Service Providers w Cisco Systems Poland.

Jest absolwentem Telekomunikacji o specjalnosci Inzynieria Dzwieku i Obrazu
Politechniki Gdanskiej. Od 10 lat pracuje w branzy telewizyjnej i
telekomunikacyjnej. Doswiadczenia zdobywat jako Account Manager oraz Business
Development Director w firmie Vector, biorac udziat w wiekszosci projektéw
telewizji cyfrowej w Polsce. Jako Sales Development Manager w firmie Sprint
zarzadzat siecig sprzedazy posredniej ustug B2B dla sieci ERA oraz budowat
posrednig sie¢ sprzedazy dla platformy N, a nastepnie wdrazat regionalne struktury sprzedazy dla
rynku B2B w firmie Netia. W Cisco od 6 lat odpowiedzialny kolejno za wspétprace z sektorem telewizji
kablowych nastepnie wspierajgcy sektor operatoréw mobilnych, aktualnie zarzadzajacy dziatem i
zespotem Service Provider. Interesuje sie rozwojem rynku telekomunikacyjnego i telewizyjnego,
zjawiskami konwergencji na tych rynkach oraz spotecznymi aspektami zmian w otoczeniu rynkowym.

tukasz Bromirski — Dyrektor Techniczny w Cisco Systems Polska

tukasz Bromirski pracuje w Cisco od 2005 roku, gdzie przeszedt juz przez
nastepujgce szczeble kariery — od inzyniera wspierajgcego Partneréow
Cisco (Channel System Engineer), przez pozycje Dyrektora Technicznego
dziatu Wsparcia Partnerdw oraz Operatoréw Telekomunikacyjnych az do
Dyrektora Technicznego Cisco Systems Polska.

Jest liderem zespotu architektdw sieciowych, ktéry zajmuje sie dostarczaniem ustug i rozwigzan
klientom biznesowym, instytucjom i przedsiebiorcom. Zarzadza relacjami z klientami i partnerami.

W ramach swoich obowigzkdéw kieruje réwniez czterema zespotami architektonicznymi, sktadajgcymi
sie ze specjalizowanych departamentéw konsultacyjnych i sprzedazowych — odpowiedzialnych za
obszary technologii Collaboration, Borderless Network, Data Center i IP NGN. Zespdt ten udziela
wsparcia technicznego wszystkim dywizjom Cisco w Polsce, koordynujac wspotprace dziatdéw



technicznego i sprzedazy. Odpowiada on za kontakty ze wspotpracownikami, klientami i partnerami
zewnetrznymi.

W swojej pracy taczy bogate doswiadczenie zdobyte na rynku IT w Polsce
— z wiedzg i pasja — propagowania wiedzy o sieciach. Prowadzi swédj blog,
w ktérym dzieli sie opiniami na ten temat, kieruje klubem CCIE Polska - pfaszczyzng wymiany
pogladéw na tematy technologiczne, dotyczgce takich zagadnien jak np. rozwdj sieci
szerokopasmowej. Prowadzi wiele projektéw nie zwigzanych bezposrednio z aktywnoscig zawodowa,
a skierowanych do szeroko rozumianej spotecznosci sieciowej w Polsce i za granicg — miedzy innymi
projekt BGP  Blackholing PL stawiajgcy sobie za cel budowanie Swiadomosci

o bezpieczenstwie Internetu w ujeciu operatoréw telekomunikacyjnych
i najlepszych praktykach. Aktywnie udziela sie tez jako prelegent na branzowych konferencjach w
Polsce i Europie. Jest wspodttwércg konferencji PLNOG, zrzeszajagcego operatorow

telekomunikacyjnych z Polski, oraz EuroNOG, federacji NOG z obszaru Europy. Jest rowniez autorem i
jednoczesnie instruktorem w wielu wyspecjalizowanych szkoleniach z obszaréw nowoczesnych
technologii - w szczegdlnosci zwigzanych z sektorem Operatorow Telekomunikacyjnych choc¢ nie
tylko. Prowadzi z ramienia Cisco wspodtprace z czotowymi uczelniami wyzszymi w Polsce, pomagajac
promowac edukacje w obszarze nowych technologii w ramach Akademii Cisco.

tukasz Bromirski rozpoczat kariere zawodowa w 1997 i pracowat miedzy innymi w firmach Tech Data
Poland jako konsultant wspierajacy rozwigzania z szerokiego portfolio rozwigzan sieciowych oraz w
firmie Protechnika S.A., gdzie zajmowat sie analizg potrzeb klienta i tworzeniem wysoko
specjalizowanego oprogramowania.

Oproécz sieci komputerowych i nowoczesnych technologii IT, jest zainteresowany szerokim spektrum
roznego rodzaju zagadniern — od historii konfliktéw zbrojnych od XIX wieku, nowoczesne lotnictwo
wojskowe, przez literature SF, do szeroko rozumianego bezpieczenstwa.

Zonaty, dwdjka dzieci.

Agnieszka Jabtoriska, Menedzer ds. Dystrybucji do Matych i Srednich
Przedsiebiorstw / Distribution & SMB Manager

Agnieszka Jabtoriska obejmujgc stanowisko Menadzera ds. Dystrybucji do
Matych i Srednich Przedsiebiorstw bedzie odpowiedzialna za tworzenie i
koordynacje strategii firmy w zakresie dystrybucji Cisco Systems Poland oraz
zespdt obstugujacy klientédw z obszaru sektora matych i $rednich
przedsiebiorstw.

Agnieszka Jabtoriska jest zwigzana z branzg informatyczng od 1995 r. Pierwsze
doswiadczenia zawodowe zdobywata w firmie Internet Technologies Poland, gdzie byta
odpowiedzialna za kontakty z klientami oraz wsparcie sprzedazy. Pdzniej pracowata w
Carlberg & Son Electronic jako Menadzer ds. Logistyki i Zakupow bedgc odpowiedzialna za
rozwdj i wdrazanie polityki ds. logistyki i zakupdw, negocjowanie uméw z dostawcami oraz
nadzorowanie dziatan z zakresu obstugi klientéw. W Cisco od 1999 r., gdzie odpowiedzialna
byta za szeroko rozumiang polityke rozwoju i zarzadzanie relacjami w kanale partnerskim, w
tym, wdrazanie w Polsce programu ACE (Accelerate Channels) dla regionu Europy, Bliskiego
Wschodu oraz Afryki (EMEA).



Agnieszka Jabtonska posiada wyzsze wyksztatcenie ekonomiczne, w tym tytut MBA Strategic
Management Oxford Brookes University. Wolne chwile przeznacza na podréze i sport. Wsréd
jej ulubionych dyscyplin wymienia joge, ptywanie, nurkowanie oraz narciarstwo.

Anna Janas, Szef ds. Marketingu na Polske

Anna Janas, zwigzana z Cisco Systems Poland od 2010r., od sierpnia br. objeta
funkcje Dyrektora ds. Marketingu. Odpowiada za tworzenie i nadzorowanie
polityki firmy w zakresie marketingu, ustalanie celdw, wdrazanie i kontrole
wykonania planéw marketingowych wspierajgcych poszczegdlne architektury
oraz sprzedaz produktéw Cisco Systems.

W latach 2009-2010 w firmie Tandberg piastowata stanowisko menadzera ds. marketingu na
Europe Srodkowo-Wschodnia, gdzie byta odpowiedzialna m.in. za wdrazanie planéw
marketingowych na region Europy Srodkowo-Wschodniej, dziatania marketingowe
towarzyszgce wdrazaniu nowych produktéw zgodnie z potrzebami lokalnych rynkow.

Posiada ponad 10-letnie doswiadczenie w opracowywaniu i prowadzeniu kampanii
marketingowych dla branzy technologicznej. Wczesniej zwigzana z firmami Mitac, czy iiyama.
W swojej dotychczasowej karierze brata udziat w licznych projektach o wielozadaniowym
charakterze, z sukcesami prowadzita miedzynarodowe zespoty, a takie posiada bogate
doswiadczenie w budowaniu relacji B2B.

Anna Janas jest absolwentkg Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu oraz Instytutu
Nauk Politycznych w Strasburgu, a takze ukonczyta studia Charted Institute of Marketing

(CIM) w ramach Wyzszej Szkoty Przedsiebiorczosci i Zarzgdzania im. L. Kozminskiego.

Aktywnie uprawia sport, gtdwnie narciarstwo; interesuje takze sie podrézami.



